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Den danske tøjbranche er overset i udlandet, samt 

bruger den enkelte danske virksomhed uforholdsvist 

meget tid og mange penge på at søge efter 

samarbejdspartnere i udlandet.  

 

At etablere og drive en database over de bedste 

agenter, distributører og indkøbere på udvalgt 

eksportmarkeder. 

 

 

Hvorfor? 

 

 

 

Opgaven er …. 

 



Sparet tid og penge! Sammenholdt med selv at 

skulle udføre arbejdet eller købe sig til ydelsen. 

 

Større gennemslagskraft og stærkere netværk, samt 

overblik over samarbejdspartnerne i udlandet. 

 

Indeholder de bedste agenter, distributører og 

indkøber og vil blive løbende opdateret og 

vedligeholdt. 
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Værdi gennem.. 

 

 

 

 

Indhold 



Vil som udgangspunkt inkludere følgende lande: 

Tyskland, Holland, UK, Sverige, Norge & Finland. 

 

Vil årligt få tilføjet nye lande 

 

Årlige events i form af invitationer til 

beslutningstagerne i databasen, hvor de danske 

virksomheder får mulighed for at deltage 
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Databasen 

 

 

 

Speed-dating 



Du får en database med agenter, distributører & 

indkøbere fra Tyskland, Holland, UK, Sverige, Norge & 

Finland samt direkte kontakte til de vigtigste 

beslutningstagere gennem årlige arrangementer. 

 

for kun kr. 12.500,- pr. år (eks. Moms) pr. brand 

 

Efterfølgende brands i samme segment koster kr. 5.000,- 

Eventuelle tillæg for deltagelse i events eller udvidelse 

af antal markeder efter kollektiv beslutning. 
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Økonomi 

 

 



Tidsplan 

 

Koordineringsmøde: TBA 

Betaling: efter tilmelding. 

Første event: oktober /november 2011. 

- Dame / Herre: Norge, Sverige & Finland 

- Børn: Schweiz, Østrig & Rusland 

 

Anden event: april/maj 2012. 

- Dame / Herre: Rusland samt Schweiz & Østrig 

- Børn: Schweiz, Østrig & Rusland 
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Note 1: 

 

København TBA 

 

 

 

Herning TBA 



TEAM FASHION TOUR 

Brian Wewer Nielsen 

Baggrund: 16 år ved IC Companys heraf 8 år i eksportafdelingen. 

Kompetencer: Brandforståelse, Salg, Retail, Franchise, Wholesale. 

E-mail: bwn@danskmodeogtextil.dk 

Telefon (mobil): +45 51 28 65 95  

 

Michael Hillmose 

Baggrund: 2 år i DM&T og 8 år i Udenrigsministeriet som eksportrådgiver. 

Kompetencer: Afsætningsøkonomi, Koncepter, Analyse, Eksportteknik. 

E-mail: mhi@danskmodeogtextil.dk 

Telefon (mobil): +45 22 22 04 08 
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